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Abstrakt: Cielom prispevku je teoreticky popisat’ a priblizit novy vedny odbor snazvom neuroekonomia.
Neuroekonomia zacala vznikat' v minulom storo¢i spojenim vied neuroldgie, psychologie a ekondomie. Ciel'om bolo
analyzovat’ moznostami neurovied ekonomické spravanie subjektov, ktoré ekonomicka teéria dovtedy nedokazala
vysvetlit. Neuroekonémia pouziva vo svojom vyskume zlozité meracie techniky, ktoré pred tym vyuzivala len
medicina. Prinosom je pridanie presnosti do ekonomickych modelov so sufasnym pochopenim biologického
a emocionalneho diania, ktoré predchadza ekonomickym rozhodnutiam.
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1. Uvod

Bohatost’ a pestrost’ myslenia sa neutvara len na zdklade informovanosti z mnohych zdrojov, ale deje sa na zaklade
zazitkovej trovne, ktorGi nase zmysly nie su schopné presne Spozorovat' v prejavoch spravania 'udi navonok.
V mozgu sa myslenie prejavuje obrovskou rychlost’ou, ktort ¢asto nase vnimanie nezaznamena u druhych, aj napriek
tomu, Ze je ich rozhodovanie zasadne ovplyviiované. Niekto tomu hovori nahoda, iny emoécie, ¢i podvedomie, citenie
a podobne (Horky 2009).

2. Vznik neuroekonémie

Uz vroku 1925 tvrdil Viner (1925, In Camerer, Loewenstein a Prelec 2004), ze ,udské spravanie vo
vSeobecnosti, a pravdepodobne teda aj na trhu, nie je pod neustadlym a podrobnym vedenim presnych a hedonickych
vypoétov, ale je vysledkom nestalych a neracionalnych reflexnych akcii, impulzov, instinktov, navykov, zvykov,
mody a hystérie“. Ztoho vyplyva, Ze uvazovanie o dolezitosti ludskej psychiky v ekonomickom spravani
a spochybniovanie tradi¢nych ekonomickych modelov nie je len sicasny vedecky modny trend.

Kedze vysvetlenia tradi¢nych ekonomickych modelov nestacili na pokrytie ekonomického spravania l'udi,
vznikla nova veda s ndzvom ,,behavioralna ekonomia“. Ako uvadza Balaz (2009), vznik behavioralnej ekondmie sa
spojil s pokrokom v mikroekonomii a psychologii. Pre vznik behavioralnej ekondmie bolo charakteristické, Ze sa
v podstatnej miere opierala o vysledky ekonomickych experimentov. Za zaklad behavioralnej ekondmie je
povazovany ¢lanok Kahnemana a Tverskyho Prospect Theory: An Analysis of Decision under Risk (v skratke
prospektova tedéria“) z roku 1979. Autori v iom skombinovali poznatky psycholdgie o nelinedarnom véazeni
pravdepodobnosti s principmi tedrie o¢akavaného uzitku a tedrie hier. Utvorili nova tedriu Gzitkov a volby, ktora
zachovavala myslienkovy ramec povodnej tedrie o¢akavaného Uzitku, ale rozsirili jej platnost’ aj na oblasti, ktoré
povodna tedria nebola schopna vysvetlit. Velkou odlisnostou od tedrie o¢akavaného vzitku bola nova definicia
uzitku z hl'adiska rozhodovania. Pévodna tedria odvodzovala uzitok od objemu majetku. Prospektova tedria tvrdi, ze
pre rozhodovanie nie su ddlezité absolutne objemy, ale zmeny v (Zitku oproti nejakému referenénému bodu. Cudia
nereaguju na stav, ale na zmeny. Nova teéria poukazovala aj na averziu ku strate — P'udia st na straty omnoho
citlivejsi ako na zisky (Balaz 2009).

Thaler (2017) tvrdi, ze z hladiska tradi¢nej ekonomickej teodrie si 'udia vyberajii pomocou optimalizacie. Zo
vsetkych tovarov a sluzieb, ktoré by si mohli kupit,, si rodina vyberie tie najlepsie, ktoré si moéze dovolit'. Zaroven sa
predpoklada, ze nazory, na zaklade ktorych si ekonomicki I'udia vyberaj, st objektivne, a Ze si vyberame na zaklade
racionalnych ocakavani. Problém je vSak v tom, ze predpoklady, na ktorych ekonomicka teodria spociva, trpia
chybami. V prvom rade su problémy optimalizacie Sasto tak zloZité, Zze ich oby¢ajni 'udia nevedia vyriesit alebo sa
k rieSeniu vobec priblizit'. Taktiez neplati, Ze nazory, na ktorych zaklade sa l'udia rozhoduju, su objektivne (Thaler
2017).

Behavioralna ekonémia teda skima psychologické zdzemie ekonomického sprévania. Na presné zistenie, ¢o sa
deje v mozgu ¢loveka, ak vykonava ekonomické rozhodnutia, zacala postupne pouzivat’ rézne, povodne medicinske,
pristroje, az vznikla neuroekonémia.

3. Podstata neuroekonémie

Neuroekondmia sa objavila koncom 90. rokov 20. storo¢ia ako nova vetva ekonémie. Vyuziva moderné nastroje
neurolégie na popisanie pri¢in konkrétneho ekonomického spravania I'udi. Neuroekonémovia spochybiiuji popisnt
a normativnu validitu tradicného ekonomického pohl'adu na rozhodovanie. Argumentuju, Ze tedria racionalnej vol'by
Celi castym, Statisticky vyznamnym zlyhaniam. Predlozili rozne tvrdenia, aby dokazali, ze neurosocialne poznatky
mdZu vysvetlit' rozhodovanie v rdmci ekonomickej analyzy (Fumagalli 2010).

Ako uvadza Fumagalli (2010), na zéklade viacerych autorov mozno tvrdit, Ze neuroekonémia je:

- Veda zjednocujica ekondmiu, psycholégiu a neurovedy scielom poskytnit’ vSeobecni tedriu l'udského
spravania

- Specificka aplikacia ekonomickej tedrie na neurovedecké modelovanie a teoretizovanie

- Rozsirenie behavioralnej ekondmie s pouzitim faktov o mozgovej aktivite
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- Aplikécia neurovedeckych konceptov, metdd a nastrojov na ekonomicku analyzu

- Veda pozostadvajlica z dvoch ¢&asti — vyuZzivanie modelovacich technik a ekonomickej matematiky na
modelovanie relativne skrytych Casti mozgu, azaroven prostrednictvom neurozobrazovania dat nahradzanie
$pecifickych aspektov mikroekondmie faktami a predpokladmi psycholégie

Zak (2004) definuje neuroekonémiu ako transdisciplinarnu oblast’, ktora pouziva neuroidentifika¢né techniky na
identifikaciu nervovych substratov spojenych s ekonomickymi rozhodnutiami. "Ekondémia" by tu mala byt
interpretovana v najsirSom zmysle ako akykol'vek mozny (Fudsky alebo iny ako Fudsky) rozhodovaci proces, ktory sa
robi vyhodnotenim alternativ.

Camerer, Loewenstein a Prelec (2004) poukazuje na analdgiu vysvetlenia spravania ludi s te6riou firmy.
Tradiéné modely povazovali firmu za Ciernu skrinku, ktora produkuje tovary na zaklade vstupu finan¢ného
a pracovného Kkapitélu, a na zaklade vyrobnej funkcie. Toto zjednodusenie je uZitoéné, avsak moderné tedrie otvaraji
Giernu skrinku a skamaju, ¢o je v nej, napr. ako vlastnici najimaju a kontroluji pracovnd silu. Podobne moze
neuroekondémia modelovat’ detaily dejtice sa v mozgu spotrebitel’a tak, ako organizacné modely skumajuce ¢o sa deje
vo firme. Vysekalova akol. (2011) popisuje Gernu skrinku spotrebitela. Cierna skrinka predstavuje interakciu
spotrebitel’a k uréitému rozhodnutiu pri ndkupe s tym, Ze sucasne na rozhodovaci proces posobia aj okolité podnety.
Startovacim prvkom celého procesu je podnet, & uz vonkaj$i alebo vnitorny. Cierna skrinka v tomto pripade
znamend mentélny proces, ktory sa deje na zvonku neviditelnej Grovni. Neuroekonémia sa zaoberd viacerymi
témami, ktorymi su preferencie, rozhodovanie za rizika a neistoty, teéria hier a socialne rozhodovanie (Camerer,
Loewenstein a Prelec 2004).

Z hlradiska zistovania udajov z tela respondenta sa pouziva pozitrénova emisna tomografia (PET), magneticka
rezonancia (MRI), elektroencefalografia (EEG), metdda vnemovo viazanych potecialov (ERP), meranie galvanického
odporu koze a d’alSie. Vzhl'adom na naro¢nost’ pouzivania tychto meracich metéd su neuroekonomické vyskumy
zlozitejsie v porovnani s klasickym zberom dat, napr. prostrednictvom dotaznikového prieskumu. Ako uvadza Zak
(2004), PET zobrazovanie bolo prvykrat pouzité na l'ud’och za¢iatkom 70. rokov minulého storo¢ia. Principom tejto
metody je, ze respondentovi je najskor vpichnuta radioaktivna latka, ktora umozni pozorovat' proces v mozgu.
Funk¢na magneticka rezonancia (fMRI) bola na Pud’och pouzita prvykrat v roku 1992 a ponika 3D vizualizaciu
neurélnej aktivity zobrazovaného miesta mozgu. Kym jeden subjekt moze absolvovat PET meranie len dvakrat do
roka, meranie fMRI je moZné robit' Castejsie. EEG / ERP pouziva 16 a 256 skalpovych elektréd na meranie
elektrickej aktivity velkych skupin (viac ako jeden milidén) neurénov. ERP sa lisi od EEG tym, Ze subjekt dostava
$pecifické ulohy na vykonanie, o sposobuje prislusné reakcie v mozgu, ktoré sa pozoruju.

Zak (2004) deli vyskum neuroekonémie do dvoch kategorii:

-V prvej kategorii prebieha identifikacia neurénovych procesov zapojenych do rozhodovania v modeloch, kde
ekonomicka teoria spravne predpoveda spravanie. Tieto vyskumy st zvyajne vedené neurovedcami.

-V druhej kategérii sa vytvaraju $tudie ,,anomalii®, kde tradi¢né modely zlyhavaju, priGom v tomto pripade vedu
vyskumy ekonémovia.

Pouzivanim novych merani na zistovanie ekonomického spravania je nevyhnutné, aby vedecké timy v oblasti
neuroekondémie tvorili nerovedci (neurolégovia) a ekondmovia.

Prinosy neurovedy pre ekonémiu (Camerer, Loewenstein a Prelec 2004):

e  Merania neurovedy maju porovnatel'ni vyhodu v pripadoch, ked’ su zdroje dat nespolahlivé alebo zaujaté, ako to
Casto byva pri prieskumoch a dotaznikoch. Ked'ze sa neurovedci ,,pytaju priamo mozgu, nie osoby*, mozno
predpokladat’, 7e priame merania bud( vytvarat spolahlivej$ie indexy niektorych premennych, ktoré su
dolezitejsie pre ekonémiu, napr. spotrebitel'ska dovera alebo blaho.

e Zéakladny vyskum neuroekonémie by mal byt v idedlnom pripade schopny prepojit’ hypotézy o $pecifickych
mozgovych mechanizmoch (umiestnenie a aktivacia) s nepozorovatelnymi prechodnymi premennymi (pomdcky,
presvedcenia, planovanie dopredu) a S pozorovatelnym spravanim (vyber z moznosti).

e Neuroekondémia ma poukazat' na ekonomické rozhodnutia, ktoré si v tedrii odlisné, avak vramci skimania
mozgu sa pri nich vyuzivaju rovnaké mozgové obvody. To naznaCuje prepojenia, na ktoré by stcasna tedria
neprisla.
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e Prinosom neurovedy je pridanie presnosti do funkcii a parametrov v standardnych ekonomickych modeloch.
Pochopenie u¢inkov biologickych a emocionalnych procesov vedie k novym typom predpovedi o tom, ako
zmeny V tychto procesoch ovplyviuji ekonomické spravanie.

4, Zaver

Neuroekonémia vznikla, aby vysvetlila, ¢o sa deje v Pudskom mozgu, ak vykondva urcité, Casto iracionalne
rozhodnutie. Tato nova veda spaja poznatky neuroldgie, psycholdgie a ekondémie a tym presahuje ohranicenia a limity
jednotlivych spominanych vied. Neuroekondémia vSak nie je jedinou vednou disciplinou spajajicou poznatky
neuroldgie, psycholégie ainej vedy. DalSou neurovedou je aj neuromarketing, kde sa skiimanie orientuje na
spotrebitel’a ajeho, uz spominanu, ¢iernu skrinku. Poznatky neurovied otvaraju Uplne nové moznosti skiimania
problémov. Umoznuju odhalit’ ,,pravdu® , ked’ze skiimaju vnttorné pri¢iny spravania, nie len jeho vonkajsie prejavy.
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